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о компании KETROY
Приоритетные направления развития компании
· Разработка и производство мужской одежды в коллекционных стилевых решениях /business & smart business/;
· Формирование фирменной розничной сети продаж.
Высокая ценность и значимость марки KETROY на европейском рынке мужской одежды обусловлены серьезной работой испанской дизайнерской группы IDG/Inter Designing Group/Spain в сотрудничестве с признанными институтами моды и внедрением компанией фирменных технологических разработок в производство с целью гарантий качества продукции KETROY и ее высоких стандартов.

Первый фирменный магазин открылся в Москве, в апреле 2006 года, и его уникальная концепция сразу получила признание покупателей.

Сегодня открыто 5 фирменных магазинов в Москве, находящиеся в собственности компании, и 30 франчайзинговых магазинов. На 2009 год запланировано открытие еще 8 собственных  магазинов и 10 по системе франчайзинга.  
МИССИЯ KETROY
Формирование ИНДИВИДУАЛЬНОГО ОБРАЗА СОВРЕМЕННОГО ДЕЛОВОГО ЧЕЛОВЕКА на основе коллекций готовых стилевых решений.

Исходя из нашего опыта и существующих потребностей российского рынка, компания предлагает  принципиально новое решение  магазина мужской одежды бизнес-стиля – фирменный магазин «готовых стилевых решений» KETROY.
Цели проекта

Стратегия развития компании предусматривает формирование розничной сети фирменных магазинов стилевых решений KETROY, состоящей из собственных и франчайзинговых магазинов. 
· Открыть к концу 2010 года ещё не менее 40 магазинов.
· К 2010 году довести количество магазинов до 70.
· Укрепить позиционирование на рынке как компании, предлагающей не просто одежду, а «стилевые решения», и продолжить успешную борьбу в премиальном  ценовом сегменте со своими конкурентами.

· В глазах конечных потребителей укрепить мнение о KETROY как о сети по формированию имиджа делового человека, ответственной за стиль клиента, с высоким качеством одежды, представляющей мировые тренды и использующей передовые технологии производства.
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Бренд KETROY
Бренд позиционируется в премиальном сегменте рынка мужской классической одежды в стиле smart&business. Отличительная черта – революционно новый взгляд на принципы формирования стиля современного делового человека, а также методику продаж, профессионализм и безукоризненное качество выпускаемой продукции.

В 2005 году компанией KETROY было принято решение об уходе от традиционного представления мужской одежды в виде предложений костюмов, сорочек, аксессуаров. Новое и уникальное направление деятельности компании – разработка коллекций мужской одежды в сериях готовых стилевых решений.
СТИЛЬ KETROY
Коллекции KETROY, состоящие из двух линий BUSINESS и SMART BUSINESS – это новый взгляд на образ современного делового человека, при формировании которого необходимо  безупречное сочетание каждого из отдельных составляющих его элементов. Суть концепции заключается в том, что даже в строгой офисной одежде можно выглядеть презентабельно и, главное, стильно. 
Основа коллекции KETROY – готовые стилевые решения, дающие возможность в буквальном смысле слова приобрести имидж. Это скорее услуга по формированию стиля, нежели просто продажа костюма, сорочки и галстука.

KETROY - не просто магазин мужской одежды.  KETROY - это магазин готовых  «стилевых решений», позволяющий современному мужчине значительно облегчить процесс формирования  своего персонального стиля, сэкономив при этом массу бесценного времени. 
Основным и обязательным документом магазина KETROY  является «Гид по стилю KETROY», в котором четко и понятно изложены принципы формирования каждого из стилевых решений сезонной коллекции KETROY. 
Магазины KETROY
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Оценивая динамику роста спроса на одежду, можно уверенно говорить о перспективах магазинов, предлагающих стилевые решения высокого качества для людей бизнеса.

Коммерческое предложение

ООО «Одежда для бизнеса «КЕТРОЙ» в рамках программы сотрудничества предлагает Вам организацию и сопровождение бизнеса с оригинальной концепцией KETROY.  

ЧТО ПОЛУЧАЕТ ФРАНЧАЙЗИ ПРИ ВЫБОРЕ KETROY:

· Право пользования торговой маркой KETROY и высокой репутацией бренда;
· Уникальную бизнес-концепцию, набор проверенных инструментов продаж;
· Открытие и сопровождение, на условиях эксклюзивности в Вашем регионе, фирменного магазина KETROY.
ПРЕДОСТАВЛЯЕМАЯ ПОДДЕРЖКА
· Консультирование партнера относительно перспективности выбранной торговой площади для открытия фирменного магазина KETROY;
· Разработка индивидуального дизайн-проекта интерьера и фасада магазина с указанием требований к внутреннему и внешнему оформлению, спецификации и расстановке торгового оборудования, световому оформлению магазина;
· Организация презентаций коллекций. Консультация и предоставление аналитической информации при расчете товарного наполнения магазина;
· Обучение персонала партнера фирменным стандартам сети, мерчендайзингу и эффективным технологиям продаж;
· Координирование открытия магазина и поддержка в организации программы открытия. Поддержка на всех этапах реализации проекта;
· Поддержка партнера в сезонном оформлении магазина и мерчендайзинге коллекций, предоставление POS-материалов, каталогов, необходимых дизайн-макетов;
· Помощь в организации и проведении рекламных компаний, составление сезонного медиа-плана, помощь в подготовке рекламных материалов, аудио и видео роликов;
· Контроль за соблюдением партнерами концепции продаж KETROY.
· и др.

Условия сотрудничества

Компания KETROY гарантирует стабильный готовый бизнес при минимальных рисках, и требует для открытия магазина со стороны потенциального партнера соблюдения следующих условий:
· Отсутствие в городе официального фирменного магазина KETROY;
· Наличие у потенциального партнера собственной или арендованной торговой площади, соответствующей техническим требованиям и требованиям к расположению магазина;
· Готовность к соблюдению единых стандартов работы сети;
· Готовность к соблюдению финансовых и договорных условий работы;
· Желание и готовность расти и развиваться в крупном федеральном проекте;

В ходе работы к партнёрам предъявляются следующие требования

· Исполнение плана по развитию сети в регионе;
· Исполнение календарного плана по обязательствам по закупкам товара;
· Представление требуемого ассортимента в магазине;
· Соблюдение правил зонирования и выкладки товара;
· Ведение активной рекламной и маркетинговой деятельности для продвижения магазина;
· Готовность к аудиту магазинов представителями головной компании;
Требования к помещению

ТЕХНИЧЕСКИЕ ТРЕБОВАНИЯ К ПОМЕЩЕНИЮ

· Общая площадь
· Для магазина






от 70 до 120 кв.м.
· Для секции в составе общего торгового зала



от 15 до 40 кв.м.

· Подсобные помещения (склад)





от 15 кв.м.
· Высота потолка







не менее 2,9 м.
· Подведенная электрическая мощность (для магазина)



не менее 15 кВт
ТРЕБОВАНИЯ К РАСПОЛОЖЕНИЮ ПОМЕЩЕНИЯ
Для отдельного магазина

· Расположение на первом этаже;
· Расположение на центральных улицах или на улице с высоким пешеходным и автомобильным трафиками;
· Отдельный вход с улицы;
· Возможность оборудования витрин;
· Возможность размещения фирменной вывески;
· Наличие парковки для автомобилей;
· Соседство с магазинами известных брендов сходной целевой аудитории, бизнес-центрами, банками, офисами крупных компаний, администрацией города;
· Договор аренды на 5 лет.
Для магазина в торговом центре

· Престижный торговый центр бизнес-класса;
· Наличие магазинов одного с KETROY ценового уровня, монобрендовых магазинов известных брендов сходной целевой аудитории.
Концепция магазина KETROY
Представление в магазине марки коллекций «готовых стилевых решений», а не просто товарного ассортимента, существенно отличает магазин KETROY от других розничных сетей. 
Использование специально разработанного специалистами компании фирменного оборудования KETROY, на сто процентов отражающего концепцию бренда, играет существенную роль в формировании фирменного стиля магазина. 
Дизайн магазина KETROY - неповторимый, индивидуальный стиль, который создает впечатление дорогого, престижного магазина,  запоминается своей  простотой и лаконичностью.

ПРИМЕР РАЗРАБОТКИ ДИЗАЙН-ПРОЕКТА МАГАЗИНА KETROY
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KETROY гордится профессионализмом консультанов-стилистов и качеством обслуживания в сети. Все консультанты проходят тренинги по технике продаж, по модным тенденциям рынка, коллекции KETROY. 
Уникальная  ценовая политика во всех магазинах формируется на основе цены за готовое стилевое решение (костюм+сорочка+галстук). Купить KETROY – значит купить  имидж, профессионально созданный, позволяющий обрести чувство уверенности и превосходства.
Все работы по мерчендайзингу направлены на то, чтобы оптимальным образом представить стилевые решения и помочь покупателям принять решение о покупке.
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Финансовые условия работы
· Своевременное внесение обеспечительного взноса при предварительном заказе товара;
· Своевременная оплата товара, отправленного по заказу партнера;
· Соблюдение ценовой политики KETROY.
Компания разрабатывает рекомендации по диапазону розничных цен.

ВОЗВРАТ ИНВЕСТИЦИЙ И СРОК ОКУПАЕМОСТИ

Мы заинтересованы в том, чтобы наш партнер в кратчайшие сроки мог начать свой бизнес, поэтому процедура запуска фирменного магазина KETROY с момента подачи заявки и до непосредственного открытия готового магазина в среднем составляет до 2-х месяцев.
Компания KETROY предоставляем партнерам коллекцию, позволяющую обеспечить эффективный торговый процесс в магазине площадью от 70 до 120 м².
ПРИМЕР ФИНАНСОВОЙ МОДЕЛИ МАГАЗИНА (сумма затрат может корректироваться в меньшую сторону в зависимости от местных условий) 
	Исходные данные
	
	
	Затраты на сезон
	

	Общая площадь
	80 м²
	
	Средний объем заказа, руб.
	4 000 тыс.  

	Торговая площадь
	60 м²
	
	Средний объем продаж, руб.
	8 000 тыс.  

	Складские помещения
	15 м²
	
	Аренда, руб. (зависит от региона)
	1 500 тыс.  

	Эффективная наценка
	2,00
	
	Затраты на рекламу (5% от оборота магазина)
	300 тыс.  

	Персонал, человек
	4
	
	
	

	
	
	
	Затраты на персонал
	450 тыс.  

	
	
	
	Ставка налога, руб./сезон
	210 тыс.  

	Затраты на открытие
	
	
	
	

	Торговое оборудование
	500- 800 тыс. 
	
	Прибыль
	1 540 тыс.  

	Рекламная кампания к открытию
	300-500 тыс. 
	
	
	

	Стартовый товарный запас
	2200-3 100 тыс. 
	
	Сезонная рентабельность магазина без учета амортизации
	24%

	Итого
	3000- 4400 тыс. 
	
	
	


Срок возврата инвестиций составляет 1,5-2 года.
Почему KETROY?

Розничная торговля в Fashion-бизнесе - один из наиболее стабильных и привлекательных видов коммерческой деятельности.

 Франчайзинг KETROY – выгодное вложение в стабильный доходный бизнес, что в том числе обусловлено следующим:

· Уникальность идеологии и концепции бренда в разработке и предложении конечному покупателю «готового стилевого решения» KETROY.
· Предоставление покупателю возможности самостоятельно формировать свой стиль практически без участия продавца, пользуясь электронным гидом по стилю KETROY посредством монитора «Touch-screen» в центре зала магазина.
· Дизайн интерьера магазина в основе своей формируют концептуальное торговое оборудование, кассовый узел, стойка с монитором «Touch-screen», разработанные дизайнерами Бренда строго в фирменном стиле KETROY.  Это существенно упрощает задачу при формировании атмосферы в магазине, максимально соответствующей концепции Бренда. Торговое оборудование, кассовый узел, монитор «Touch-screen» поставляется Компанией. Оборудование KETROY отличает мобильность, простота в установке и эксплуатации.
· Одним из преимуществ компании заключается в постоянном наличии на складе в Москве сезонной коллекции KETROY, а срок открытия новых магазинов не превышает 2 месяца, что принципиально отличает KETROY от других западных марок. 
· Комплекс «разработка-производство-логистика» тщательным образом контролируется самой компанией.
· Компания не устанавливает для своих партнеров на территории России выплат, связанных с использованием торговой марки KETROY.
Как стать нашим партнером
· Заполнить Заявку на участие в проекте;
· Подписать соглашение о конфиденциальности;
· Подобрать торговое помещение;
· Ознакомиться со стандартом работы франчайзи;

· Лично встретиться с представителем KETROY;
· Составить и подписать календарный план по обязательствам;
· Заключить Договор коммерческой концессии;
· Подать заявку на разработку дизайн-проекта;
· Разместить предварительный заказ на сезон;
· Заключить договор поставки товара и внести предоплату;
· Заключить договор поставки на торговое оборудование и внести предоплату;
· Выполнить ремонт магазина согласно требованиям;
· Произвести выкладку товара при поддержке мерчендайзера компании;
· Пройти тренинг для консультантов-стилистов;
· Организовать и провести открытие магазина.
Контакты
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Офис KETROY
Москва, ул.  Искры,  17А, стр.3
Тел./факс  +7 495 788 54 77 (доб. 109)
Сайт компании: www.ketroy.com
info@ketroy.com[image: image8.png]



